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TE PRESENTAMOS 


LA IDEASA
LOS 6 INGREDIENTES DE UN

ANUNCIO IRRESISTIBLE
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LA PERSUASIÓN ES LA 

APLICACIÓN DE LA PSICOLOGÍA 
CON UNA META CONCRETA
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LOS SECRETOS DE LA 
REDACCIÓN PERSUASIVA

¿Qué es la redacción persuasiva?

Textos que entienden bien a tu prospecto 

perfecto y conectan con él.

¿La gente en redes sociales no lee?

Hablale a tus clientes en un lenguaje cercano

(intenta imaginar que le estás escribiendo a un 

amigo/a)

¡Utiliza emojis!

Rompe los moldes


(no utilices frases cliche)

Habla  desde tu 
propia voz

Aporta valor

Un texto debe tener un solo objetivo.

Tenlo claro.

UTILIZA LA TÉCNICA DE 
ESCRIBIR SIN PARAR
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EJEMPLOS DE 
REDACCIÓN 
PERSUASIVA

Si estás buscando un ordenador. bueno rectifico.

Si necesitas un Mac, pero te echa para atrás su precio, hoy estas de suerte.


Vendo mi Mac porque desde que hace medio año me regalaron un portátil, este iMac de 
sobremesa pasó a segundo plano.


Aunque si te digo la verdad, me duele en el corazón y ponerlo a la venta, ya que en el:


He visto 828 capítulos de mis seres favoritas y he distrutado de tropecientos conciertos a todo 
trapo en sus 20 pulgadas

He podido viajar a la velocidad del rayo cómo Flash, gracias a su procesador Core2 Duo.

He conseguido terminar mis cursos de diseño gráfico a todo color por sus gráficos Pro.

He almacenado y he disfrutado de mis fotos y mis videos de momentos emocionantes a pantalla 
completa

He flipado escuchado cd's de mi música de los 90', sin artilugios varios, ya que tiene una 
disquetera incorporada en un lateral de la pantalla


Por estas y más razones me lo he pensado 99 veces antes de ponerlo a la venta..

Solo deseo que tú le saques el mismo partido y que lo utilices con él mismo cariño con el que lo 
he hecho yo.

Así que vendo una parte de mi desde 2008. pero no te asustes por la fecha. siempre lo he tenido 
actualizado a la última versión de OS X Yosemite


Y no te preocupes, te lo doy libre de contenido como si se tratase de los archivos del Area 51


Si eres un celebrito y te interesa los datos técnicos, te los adjunto a las imágenes de tu nuevo 
mac.


¿Estás buscando un mac sin que te cueste una 2 fortuna?


Que esperas, escribeme, este es el tuyo
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EL SECRETO ESTA EN

ESCUCHAR ATENTAMENTE


ANTES DE HABLAR

PREGUNTA, PREGUNTA,

PREGUNTA, PREGUNTA…

Tu cliente debe 
llegar a las 

respuestas que tú 
tienes en mente

80% ESCUCHAR

20% HABLAR

Debes identificar objeciones, 
dolores, y sueños


Y luego comunicar tus respuestas 
teniendolos en cuenta



2024

AHORA

CONOZCAMOS 
LA ESTRUCTURA 
QUE NOS 
AYUDARA A 
CREAR TEXTOS 
PERSUASIVOS 
TODO
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PORQUE LAS IDEAS NO SON 
SUFICIENTES Y REQUIERES 

IDEASA.

LA  IDEASA

Es un mecanismo comprobada, creado a partir del 
estudio del comportamiento de compra y persuasión 
del ser humano.


Lo que buscamos en un buen anuncio es:

Destruir objeciones y aumentar el nivel de conciencia

Alejando el dolor, y acercando al placer.
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LA IDEASA NOS 
PERMITE ESTANDARIZAR 

LA PERSUASIÓN, Y 
PONERLA EN UN MARCO 

(PARA NO DEPENDER 
SOLO DE LA 

CREATIVIDAD)
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¿PARA QUÉ 
CASOS APLICA LA 

IDEASA ?
‣Caption

‣ Imagen

‣Video (Guión)

‣Correo

‣Mensaje de chat

‣Discurso de ventas

‣Conseguir pareja

El contenido de la IDEASA en su 
gran mayoría lo obtendrás de tu 
ruta de navegación
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AHORA

PROFUNDICEMOS 

EN LA 



2024

¿Qué es lo primero que 
necesitas para persuadir a 
alguien?


• Llamar su atención

• Que te escuche

¿En dónde va el impacto?


• Primera línea del caption

• Primeros segundos del video o 

en la imagen

Opciones


• La promesa (Medible, clara y 
relevante)


• Un dato impactante o perturbador  
-Despierte dolores


   -Recuerde sueños

• Escenas que obligan a querer 

entender cómo terminarán

    -El cerebro está hecho para 

     solucionar problemas.

• Uno de los dolores más fuertes

Como en los 
demás casos, debe 
ser específico para 
tu prospecto 
perfecto, para que 
haya mayor 
conexión. De lo 
contrario tendrás 
un mensaje 
genérico con 
menos conexión.



2024

EJEMPLO
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DOLORES

Los seres humanos confiamos en las 
personas que entienden nuestros

problemas

‣ Nos gusta sentirnos escuchados


‣ Amamos que la gente sea empática 
con nuestros dolores


‣ Ayuda a activar el gatillo mental de la 
reciprocidad


‣ Creemos que nuestros problemas son 
únicos, y por ello solo confiamos en 
alguien cuando nos aseguramos de 
que de verdad nos entiende

Por ello, las personas escuchan 
soluciones solo de quienes 
entienden sus problemas.


Y no basta solo con que lo 
entiendas, sino que le 
demuestres que lo entiendes.


Entre más sentimos a 
profundidad los dolores, más 
dispuestos estamos a tomar 
una decisión
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EJEMPLO



2024

Ya llamaste su atención, y ya

conectaste con él a través de

la empatía, es momento de

revelarle que todo puede

estar mejor.


En este punto te encargarás

de contarle que existe una

posibilidad de liberarse de

esos dolores, y acercarse al 
placer.


Sin embargo…


Aún no debes revelarle cómo

necesariamente

EJEMPLO 

- Déjame contarte que existe

una solución..


- Yo pensé que no había salida,

sin embargo, encontré un

método que funciona...
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¿Por qué deberían

escucharte a ti o a tu marca?


Las figuras de autoridad nos

ayudan a tomar decisiones

más fácilmente.


"Si el o ella lo dicen, es

porque seguramente tienen

razón"

- Su bata

- Sus diplomas

- Su experiencia


Te ayudan a no tener que 
evaluar tú racionalmente 
cada detalle de sus 
recomendaciones, sino 
que puedes confiar en lo 
que te indica y decidir 
más rápido que eso es lo 
correcto.
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EXISTEN 2 
TIPOS DE 

AUTORIDAD

OPCIONES
AUTORIDAD PROPIA


‣ CIFRAS


‣ Cuántas personas has 
ayudado


‣ Qué resultados han tenido


‣ Cuánto tiempo llevas 
brindando


‣ esta solución


FOTOGRAFÍAS, IMÁGENES


‣ Tus equipos


‣ Tus instalaciones


‣ Tus trabajos realizados


‣ Tu proceso

AUTORIDAD PRESTADA


‣ Noticias


‣ Estadísticas nacionales o 
internacionales


‣ Estudios

1 Autoridad propia

2 Autoridad prestada
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EJEMPLO
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RECUERDA:

Debes contar tu solución desde 
los beneficios ( las características 
son importantes pero no tanto 
como los beneficios)


TIPOS DE SOLUCIÓN

• Un lead magnet

• Un producto

• Un servicio

Por eso quiero invitarte 
a descargar mi guía…


Por eso quiero que 
descubras el producto 
"xx" con el que vas a 
obtener estos 
beneficios…

EJEMPLO
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Las audiencias, necesitan

instrucciones claras y concretas.


En ocasiones puede ser obvia la

acción que quieres de tus 
clientes, sin embargo nunca lo 
es.


Ahora debes indicarle cuál es

EXACTAMENTE la acción que

quieres que realicen

EJEMPLOS DE

LLAMADOS A LA 
ACCIÓN


• Enviar mensaje

• Ir a comprar

• Descargar

• Registrarse

EJEMPLO
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A través de la IDEASA estamos aportando valor y 
ayudando, en vez de intentar vender de forma 
directa en el primer contacto


Así activas el gatillo de la reciprocidad, cuando 
ayudas las personas querrán ayudarte de vuelta


El internet te permite dar valor a un costo muy bajo, 
y de forma masiva. Por eso es tan efectivo.


Por supuesto no todos reaccionan comprando, pero 
el % que lo hace es suficiente para traer un muy 
buen retorno.


Recuerda que la IDEASA no es una regla 
matemática. 


Todo se puede ajustar y optimizar según el caso.


Al final nadie sabe más que tu mercado.
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¡EL ORDEN

PUEDE VARIAR!

(A EXCEPCIÓN DEL IMPACTO)

No tienes que tener seguidores…


Existe una formula que ha llevado a más de 2.616 
emprendedores Colombianos cómo TU a escalar 
sus ventas a niveles nunca esperados a

través de redes sociales…


Estoy hablando de un sistema probado que te lleva 
a conseguir clientes y ventas de manera constante. 


Y te lo quiero contar todo…


Solo debes registrarte a nuestro Reto Ventas 
ilimitadas.


Un espacio de 4 clases GRATUITAS y en VIVO 


Donde juntos recorreremos el paso a paso que me 
llevo a mi y a miles de emprendedores, pasar de:


X "No se cómo vender"

X "No se cómo empezar"

X "No tengo los suficientes clientes"

X No tengo seguidores a quien vender”


A... Creé un sistema de Ventas limitadas para mi 
negocio 


Arrancamos vuelo el xx de xx del xx aI


Y si estas dispuesto a aceptar el reto DALE CLIC 
AHORA PARA REGISTRARTE

IMPACTO

AUTORIDAD

ESPERANZA

SOLUCIÓN

DOLORES

ACCIÓN
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GATILLOS 
MENTALES

ESCASEZ


PRUEBA SOCIAL


LA HISTORIA PERSONAL


LA ESPECIFICIDAD


PRUEBA RACIONAL


ANTICIPACIÓN


RECIPROCIDAD


CONVERSACIÓN


DESAPEGO


SORPRESA


IDENTIFICACIÓN

Muestra a tu audiencia que tiene tiempo limitado o que 
hay unidades limitadas disponibles.


Muestra a otras personas que están teniendo beneficios 
gracias a tu producto.


Cuenta cómo fue tu historia, los problemas y resultados 
que obtuviste gracias al producto.


Especifica numéricamente y con exactitud tus promesas 
y beneficios.


Explica con argumentos claros por qué tu producto 
produce beneficios.


Crea expectativa de tu producto antes de hablar de él.


Cuando aportas valor o ayudas de forma gratuita, activas 
la reciprocidad en tu audiencia que sentirá que deban 
ayudarte de vuelta comprándote.


Muéstrale a tu audiencia que hay más personas 
hablando de tus productos.


No permitas que tu audiencia detecte que "necesitas" 
vender para sobrevivir. Vende desde el desapego, deben 
entender de forma amable que "si te compran o no, tu 
vida seguirá igual”


Dale más a tu audiencia de lo que esperan. 
Sorpréndelos en las diferentes partes de tús textos de 
persuasión. Desde el calentamiento hasta la entrega del 
producto.


Cuéntale a tu audiencia los problemas y dolores que tú u 
otros clientes han podido solucionar gracias al producto, 
para que se sientan identificados con esa situación.
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AHORA HABLEMOS DE 

ÁNGULOS

ANUNCIOS SEGÚN LAS 
PERSONALIDADES DE 
COMPRA

Cada ser humano tiene unas 
tendencias de personalidad.


Por ello, algunos mensajes 
resuenan con nosotros y 
otros no
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Te voy a revelar los principales tipos de 
personalidad en psicología de ventas, 
para que puedas crear mensajes para 
todas ellas.


No debes elegir "la personalidad que 
creas correcta", debes apuntarle a todas. 
Esto te va a permitir maximizar tus ideas 
para anuncios, y dejar que tu audiencia 
sea la que decida qué mensaje funciona 
mejor para ellos, no tú
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TRIUNFADOR

RACIONAL

SERVICIAL

EMOCIONAL

PRÁCTICO

AMANTE DEL DINERO

Es paciente, disfruta de tomarse el tiempo 
para poder conectar con la marca y el 
producto que está comprando. Quiere 
sentirse bien, satisfecho, tranquilo, y feliz 
con su decisión de compra.

Tiene poco tiempo. toma decisiones 
rápido. Busca encontrar rápidamente los 
beneficios y las características de lo que 
esta buscando comprar.

Toma sus decisiones de compra basado 
principalmente en el dinero. Cuánto dinero 
se va ahorrar, cuánto dinero podría ganar, 
como va a conseguir el dinero, se pregunta 
si valdrá la pena invertir su dinero en ello.

Está pensando constantemente en los 
demás, le motiva mucho poder ayudar y 

mejorar la situación de otros seres 
humanos y otros seres vivos.

Le importan todas las características 
técnicas de los productos y servicios que 

está comprando.

Necesita asegurarse de que su decisión de 

compra hace sentido racionalmente y 
técnicamente.

Es competitivo por naturaleza. Toma 
decisiones pensando en cómo le 

ayudara a superar a otros y superarse a 
sí mismo.

LOS ÁNGULOS 
DE PERSUASIÓN
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⚠ IMPORTANTE⚠


🥳  ¡Felicidades! Con este 📗  manual 
has aprendido todo lo necesario para crear 
textos y contenido inteligente que atraiga a 

tu cliente perfecto. 


Pero, ¿qué pasaría si pudieras llegar a una 
audiencia 🌎  incluso mayor de forma 

diaria? ¡No te preocupes! Nosotros 
podemos ayudarte. 


En nuestro 👩💻 👨💻  equipo de expertos 
desarrollamos estrategias comerciales 

personalizadas para tu negocio con más de 
16 años de experiencia en el mercado. 


🙋 ¿Estás listo para empezar a atraer 
clientes potenciales de manera constante? 


📲 ¡Contáctanos hoy mismo y comienza a 
crecer💰  tu negocio!
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¡ Porque

no se puede 

vender sin 
conectar !


